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Client first! Die Firma B.I.T. Soft entwickelt nicht nur Software
- Sie beziehen die Kunden aktiv in die Gestaltungsprozesse mit ein.

BüroWARE als Branchenlösung

Weitere Informationen unter:
B.I.T. Soft GmbH & Co. KG
Tel. +49 (0) 5722 - 950450
sm@bit-soft.de · www.bueroware-vending.de

Die Kunden der Firma B.I.T. Soft 
erhalten mit dem Automatenma-
nagement, Vertragswesen, Tou-

ren- und Störungsmanagement sowie 
einer Abrechnungsautomatik eine wei-
testgehend automatisierte Lösung, die bei 
Bedarf um die Anbindung an Telemetrie 
via EVA/DTS ergänzt werden kann. Die 
module Warenwirtschaft, Finanzbuchhal-
tung und die integrierte CRM Lösung sind 
um die besonderen Anforderungen von 
Operatoren und Unternehmen, die auch 
im Handel aktiv sind, ergänzt. Neben der 
Vermarktung sticht die Entwicklungsab-
teilung, bundesweiter Support des Unter-
nehmens und vor allem die kompetente 
Betreuung von Kunden besonders heraus.   

Die Branchen- 
lösung Büro-
WARE Ven-
ding für Ope-
rator ist eine 
Back Office 
Lösung auf 
Basis der kauf-
m ä n n i s c h e n 
Standardsoft-
ware Büro-
WARE ERP 
und stellt eine 
integrative un-
ternehmensweit integrierbare Lösung mit 
sämtlichen kaufmännischen Modulen dar. 
Mit den Modulen der BüroWARE Ven-

ding kann man von Anfang an das Ven-
ding Management optimieren und Touren 
einfach planen, disponieren und abwi-
ckeln. Das Vertragswesen und das Auto-
matenmanagement liefert hierzu entschei-
dend Informationen und die nachgelagerte 
Abrechnungsautomatik bietet Operatoren, 
Franchisegesellschaften oder Vertriebs-
kooperationen vielfältige Möglichkeiten.  
Damit schafft man eine kommunikative 
und dennoch datenbasiert solide Grund-
ausrichtung für mehr Transparenz.


